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Темы

1 Предприятие как субъект
внешнеэкономической деятельности.

2 Организация управления внешнеэкономической
деятельностью на предприятии.

3 Планирование внешнеэкономической деятельности на 
предприятии.

4 Выход предприятия на внешний
рынок.

5 Конкуренция и ценообразование во внешнеэкономической 
деятельности предприятия.

6 Исполнение контракта.
7 Качество в международной торговле.

8 Организация доставки товаров и
управление ею во внешнеэкономических связях.

9 Организация доставки товаров
морским транспортом и управление ею.

1
0

Организация доставки товаров
железнодорожным транспортом и управление ею.

11 Организация  доставки  товаров  автомобильным
транспортом и при воздушных перевозках и
управление ею.

1
2

Анализ результатов от
внешнеэкономической деятельности.



Темы и содержание лекционных занятий

Тема 1. Предприятие как субъект 
внешнеэкономической деятельности.

Изменение положения предприятий в условиях 
реформирования экономики. Приспособление предприятий в 
работе в рыночных условиях. Цели предприятия при 
осуществлении ВЭД. Особенности осуществления 
внешнеэкономической деятельности предприятием. Виды 
субъектов внешнеэкономической деятельности. Управление 
внешнеэкономической деятельностью на предприятии: 
сущность и функции.
Тема 2. Организация управления внешнеэкономической
деятельностью на предприятии.

Организационная  структура:  понятие  и  факторы  ее
определяющие.  Отдел  внешнеэкономической  деятельности
предприятия, его структура и функции. Внешнеторговая фирма в
структуре  управления  внешнеэкономической  деятельностью  на
предприятии.  Служба  внешнеэкономической  деятельности  как
форма дивизионального типа управления.

Тема 3. Планирование внешнеэкономической деятельности
на предприятии.

Планирование как функция управления.
Внутрифирменное  планирование:  принципы  и  роль  в
обосновании  внешнеэкономической  деятельности.  Руководство
ЮНИДО  по  технико-экономическому  обоснованию
внешнеэкономических  операций.  Управление  экспортом
продукции. Определение эффективности внешнеторговых сделок.

Тема 4. Выход предприятия на внешний рынок.
Исследование  внешнего  рынка,  факторы  влияющие  на

выбор  потенциального  рынка  для  предприятия.  Анализ
экспортного  потенциала  предприятия.  Способы  выхода
предприятия на внешний рынок и их организационные формы.
Прямой  и  косвенный  экспорт.  Выбор  иностранного  партнера.

Система  показателей  при  выборе  иностранного  партнера.
Особенности финансовой отчетности в зарубежных странах.

Тема            5.           Конкуренция            и           ценообразование           во  
внешнеэкономической деятельности     предприятия.

Конкуренция  на  мировых  рынках.  Понятие
конкурентоспособности предприятия. Оценка
конкурентоспособности  продукции  предприятия  и  полная  цена
потребления..  Особенности  ценообразования  на  экспортную
продукцию. Этапы ценообразования на экспортную продукцию.
Ценообразование при проведении импортной операции.

Тема 6. Исполнение контракта.

Подготовка  товара  к  отгрузке.  Внешнеторговая
документация, оформляющая исполнение контракта. Документы
при  прохождении  таможенного  контроля.  Технология
таможенного  оформления  товаров,  перемещаемых  через
таможенную границу РФ. Упрощение процедур международной
торговли.

Тема 7. Качество во внешнеэкономической деятельности .

Качество  в  международной  торговле.  "Общество
потребления"  и  концепция  "качества  жизни".  История
методология обеспечения качества. Управление предприятием по
критерию качества. Системный подход к управлению качеством.
Международные  стандарты.  ISO9000.  Концепция  всеобщего
управления  качеством.  Система  обязательного  подтверждения
качества на европейском рынке.

Тема 8. Организация доставки товаров и управление ею во 
внешнеэкономических     связях.

Основное  содержание  процесса  организации  и  доставки
товаров  и  управления  ею  (концепция  логистики).  Технико-
экономические  особенности  отдельных  видов  транспорта.
Категории  грузов.  Виды  сообщений.  Транспортно-



экспедиторские  операции  с  грузами.  Основное  содержание
договора на транспортно-экспедиторское обслуживание.

Тема 9. Организация доставки товаров морским транспортом
и управление ею.

Морской транспорт России на современном этапе. Формы
организации движения судов. Транспортные условия контрактов
при морской перевозке грузов.  Порядок планирования морских
перевозок.  Основные  условия  прямого  договора  на  перевозку
грузов.  Тарифы,  применяемые  при  морских  перевозках
внешнеторговых  грузов.  Договоры  морской  перевозки
грузов(чартер,  коносамент).  Особенности организации доставки
товаров морским транспортом при экспорте и импорте.

Тема            10.            Организация            доставки            товаров  
железнодорожным транспортом и управление     ею.

прохождения  границ  при  международных  автомобильных
перевозах  грузов.  Международные  перевозки  автотранспортом
предприятия.
Регулирование международных воздушных перевозок в  России.
Тарифы  и  товарно-транспортная  документация  при
международных авиа перевозках грузов.
Тема  12.  Анализ  результатов  от  внешнеэкономической
деятельности.

Результат  внешнеэкономической  деятельности.  Интегральный
эффект  экспортно-импортных  операций.  Особенности
определения  результатов  от  различных  видов
внешнеэкономической  деятельности.  Влияние  конъюнктурных
изменений  на  результаты  внешнеэкономической  деятельности.
Оперативные ситуации в ВЭД.

Законодательная база деятельности российских железных
дорог.  Соглашения  о  международных  железнодорожных
сообщениях. Организация доставки товаров по условиям СМГС.
Тарифы  СМГС  и  порядок  совершения  провозных  платежей.
Ответственность  железных  дорог  при  международных
железнодорожных перевозках. Порядок транспортировки грузов
железнодорожным транспортом в страны Западной Европы.

Тема 11. Организация доставки товаров автомобильным 
транспортом и при воздушных перевозках и управление ею.

Международные  перевозки  грузов  автомобильным
автотранспортом.  Основное  содержание  договора  на
международную автомобильную перевозку. Процедура

Задания к практическим
занятиям.

Тема. Расчет таможенных платежей.

4. Расчет суммы 
специфической 
таможенной пошлины 
по формуле алгоритма.

ПСП = Q  СтСП  курс ЭКЮ/курс 
валюты  k =

= 2000  0,2 ЭКЮ  6,5/3,6  75% =
541,65 руб.



Задача 1. Рассчитайте ввозную специфическую таможенную 
пошлину товара, на который установлена специфическая 
пошлина (в валюте, в которой указана таможенная стоимость).

Данные для расчета: партия яблок весом (массой) 2000 кг из 
Эфиопии (относится к развивающимся странам). Базовая ставка 
таможенной пошлины – 0,2 ЭКЮ за 1 кг. Таможенная стоимость 
указана в марках, курс ее к рублю – 3,6 руб. за марку. Курс ЭКЮ
– 6,5 руб. за ЭКЮ.

Решение
Алгоритм Решение задания в 

соответствии с алгоритмом

Таким образом, ввозная таможенная
пошлина товара составит 541,65 
руб.

Задача 2. Рассчитать ввозную таможенную адвалорную
пошлину товара, страна происхождения которого неизвестна.

Данные  для  расчета:  партия  телефонных  аппаратов
таможенной стоимостью 7,7 тыс. руб. Базовая ставка таможенной
пошлины – 20%.

Решение
1. Определение 
количества ввозимого
товара.
2. Определение 
ставки специфической
таможенной пошлины
в ЭКЮ на единицу 
товара.
3. Определение 
значения 
коэффициента k.

Из условия задания известно, что 
количество товара Q = 2000 кг.

Из условия задания известно, что
ставка

СтСП = 0,2 ЭКЮ за 1 кг.

Так как Эфиопия (страна, из 
которой завозится товар) относится
к развивающимся странам, то от 
ставки берется 75%:

Алгоритм

1. Определение
таможенной 
стоимости 
товара.
2. Определение
базовой ставки
адвалорной 
таможенной 
пошлины.
3. Определение
значения 
коэффициента

Решение задания в соответствии с
алгоритмом
Таможенная стоимость товара известна 
из условия задания, т.е. S = 7,7 тыс. руб.

Базовая ставка адвалорной пошлины 
также известна из условия задания, т.е.

СтАД = 20%

Поскольку страна происхождения товара
по  условию  задания  неизвестна,  то
ставка увеличивается в 2 раза.

k.
4. Расчет 
адвалорной 
таможенной
пошлины по
формуле 
алгоритма.

ПАД = S  СтАД/100%  k =

= 7,7 тыс. руб.  20%/100%  2 = 3,08
тыс. руб.

Таким образом, адвалорная таможенная
пошлина составит 3,08 тыс. руб.

4. Определение
акциза, 
взимаемого по 
специфической
ставке.

5. Определение

А = Q  СтАС  курс ЭКЮ/курс валюты
=

= 2000  4 ЭКЮ  6,5/6,2 = 8387,10 долл.

Таким образом, сумма акциза
составила 8387,10 долл.



Задача 3. Определить сумму акциза в отношении товара,
облагаемого акцизом по комбинированной ставке.

Данные  для  расчета:  партия  спирта  «ROYAL»
количеством 2000 л  таможенной стоимостью 2700 долл.  США.
Ставка акциза – 400%, но не менее 4 ЭКЮ за 1 л. Курс валюты, в
которой указана таможенная стоимость, – 6,2 руб. за 1 долл. Курс
ЭКЮ – 6,5 руб. за 1 ЭКЮ.

Решение
Алгоритм Решение задания в соответствии с

алгоритмом

акциза, 
взимаемого с
таможенной 
стоимости 
товара.

6. Определение

Из условия задания известно, что 
таможенная стоимость товара равна 2700
долл. США. Подставляя известные 
величины в формулу, получим, что 
сумма акциза по ставке в % к 
таможенной стоимости равна 10800 
долл., т.е.

А = S  СтАА/100% = 2700 долл. 
400%/100% = 10800 долл.

1. Определение
количества 
товара.
2. Определение
ставки акциза 
в ЭКЮ с 
единицы 
товара.

Количество товара Q = 2000 л (известно
из условия задания).

Ставка акциза в ЭКЮ с единицы товара
(специфическая)  СтАС =  4  ЭКЮ  за  1  л
(известна  из  условия  задания;  а  в  %  к
таможенной стоимости СтАС = 400%).

суммы акциза,
подлежащей 
уплате.

Из двух полученных сумм акциза 
выбирается большая. Следовательно, 
сумма таможенной пошлины, 
подлежащая уплате, составляет 10800
долл. США.

3. Определение
курса ЭКЮ и 
курса валюты.

Известно из условия задания: курс ЭКЮ
– 6,5 руб. за 1 ЭКЮ; курс валюты, в 
которой указана таможенная стоимость,
– 6,2 руб. за 1 долл.

Задача 4. Партия мороженной свинины массой 2000 кг хранилась
в холодильнике на таможне в течение 3 дней. Ставка сбора за 
хранение – 0,03 ЭКЮ за 1 кг в сутки. Определить сумму сбора за

хранение. Курс валюты, в которой указана таможенная 
стоимость, – 6,2 руб. за 1 долл. Курс ЭКЮ – 6,5 руб. за 1 ЭКЮ.

Решение
Алгоритм Решение задания в соответствии с

алгоритмом

= 188,7 долл.

Задача 5.  Рассчитайте сумму НДС для партии ковров из
Турции  таможенной  стоимостью  20  тыс.  долл.  США.  Ставка
таможенной пошлины – 30%, ставка сборов за таможенное

1. Определение
массы 
ввезенного 
товара, 
хранящегося в

Количество товара Q = 2000 кг (известно 
из условия задания).

оформление – 0,15%, ставка акциза – 10%, ставка НДС – 20%.

Решение
Алгоритм Решение задания в соответствии с

алгоритмом
холодильнике
на таможне.

2. Определение ставки таможенного 
сбора.

3. Определение количества дней хранения товара 
в холодильнике на таможне.



4. Определение
курса ЭКЮ и 
курса валюты 
страны 
приобретения 
товара к рублю.
5. Расчет суммы
таможенного 
сбора за 
хранение товара
по формуле.

Ставка  таможенного  сбора  за  хранение
товара СтС = 0,03 ЭКЮ за 1 кг в сутки
(известна из условия задания).

Количество дней хранения N = 3 дня
(известно из условия задания)

Курсы ЭКЮ и валюты страны 
приобретения товара к рублю 
соответственно 6,5 руб. за 1 ЭКЮ и 6,2
руб. за 1 долл. (известны из условия 
задания).

Сумма таможенного сбора за хранение
товара в холодильнике на таможне 
ТСХ = Q  СтC  N  курс ЭКЮ/курс 
валюты =
= 2000  0,03 ЭКЮ кг-сутки  3  6,5/6,2

1. Определение
таможенной
стоимости 
товара.
2. Определение
таможенной 
пошлины.
3. Определение
суммы  акциза,
взимаемой  с
товара.
4. Определение
суммы  акциза,
взимаемой  с
товара.
5. Расчет  суммы
НДС по
формуле.

Таможенная стоимость товара (ковров)
ТС = 20 тыс. долл. США (известно из 
условия задания)

ТП = ТС  СтТП/100%  1 = 20000 долл.
 30%/100%  1 = 6000 долл.

ТС = ТС  СтТО/100% =
= 20000 долл.  0,15%/100% = 30 долл.

А = ТС  СтА/100% =
= 20000 долл.  10%/100% = 2000 долл.

НДС = (ТС + ТП + ТС + А)  СНДС =
= (20000 + 6000 + 30 + 2000)  20%/100%
=
= 5606 долл.

Задача 6.  Рассчитать таможенную стоимость телевизора
на  основе  цены  продажи  его  в  России  и  суммы  таможенных
платежей.

Данные  для  расчета:  цена  продажи  –  360  долл.  США.
Торговая надбавка – 25%. Таможенная пошлина – 30%, сбор за
таможенное оформление – 0,15%. Ставка НДС – 20%.

Решение
Алгоритм Решение задания в соответствии с

алгоритмом

стоимости 
телевизора на
основе цены 
реализации в 
розничной 
торговле по 
формуле.

=  (240  долл.   100%)/(100%  +  30%  +
0,15%) =
= 184,4 долл.

Таким  образом,  таможенная  стоимость
телевизора на основе цены реализации в
розничной  торговле  составила  184,4
долл.

1. Определение
цены 
реализации 

товара (телевизора) в розничной 
торговле.
2. Определение величины торговой 
надбавки.

3. Определение цены телевизора без торговой надбавки
по формуле.

4. Определение оптовой цены телевизора без НДС по
формуле.
5. Определение таможенной



Цена  продажи
телевизора
ЦРЕАЛ =  360
долл.  США
(известна  из
условия
задания).

Торг
овая 
надб
авка 
ТН =
25% 
(изве
стна 
из 
усло
вия 
зада
ния).

ЦбТН = (ЦРЕАЛ  100%)/(100% + ТН) =
= (360 долл.  100%)/(100% + 25%) =
= 288 долл.

ЦОПТ = (ЦбТН  100%)/(100% + СтНДС) =
= (288 долл.  100%)/(100% + 20%) =
= 240 долл.

S = (ЦОПТ  100%)/(100% + СтТП + СтТС) =

Задача 7.
Организация  по  договору  купли-продажи  покупает  у

инстранного продавца товар по цене 1000 долларов за единицу.
Поданному  товару  при  оформлении  на  таможне  в   РФ
установлена  импортная  таможенная  пошлина  в  размере  15%
таможенной стоимости,  НДС – 10% и таможенный сбор 0,15%
таможенной стоимости. Предполагалось, что на момент принятия
ГТД к оформлению, курс ЦБ будет равен 10 руб/долл, фактически
он  составил  15  руб/долл.  Определить  предполагаемую,
фактическую сумму каждого таможенного платежа (из  расчета,
что таможенная стоимость равно цене поставщика) и рассчитайте
влияние  изменения  курса  рубля  на  величину  таможенных
платежей.

Задача 8
Российское  производственное  объединение  —

производитель  часов  «Чайка»  предполагает  экспортировать  500
шт. часов на условиях доставки в порт отгрузки и расходов на
погрузку на борт судна. Оплата предусматривается аккредитивом.
Расчет  контрактных  цен  произведен  на  основе  характеристик
поставок аналогичной продукции поставщиками других стран. В
качестве источников информации, взятых за базу сравнения для
определения  экспортной  цены  на  часы  «Чайка»,  были
использованы:

• контракт на продажу 250 швейцарских часов в США в
1996 г. по цене 50 швейцарских франков за 1 шт. с поставкой на
аналогичных условиях и оплатой на условиях инкассо;

• цена  предложения  немецкой  фирмы «Таймекс»  на  500
штук  часов  по  цене  30  DM за  1  шт. с  поставкой в  1997 г. на
условиях  доставки  в  порт  отгрузки  и  оплаты  расходов  по
погрузке,  фрахта и страховки с платежом по следующей схеме:
предоставление  15%  аванса  в  1996  г.,  платеж  инкассо  50%
стоимости в  1997 г. и рассрочки платежа на оставшуюся часть
долга  (35%)  на  4  года  со  ставкой  стоимости  кредита  в  2%
годовых;

• прейскурантная цена японской фирмы (на  01.01.98)  на
базисных условиях, аналогичных поставке немецкой фирмы

«Таймекс» и наличных расчетов исходя из стоимости 7 тыс. иен за 1
шт. Скидка на количество по прейскуранту: 10% — на 500 штук и
6% — на 250 шт. Скидка на уторгование — 40%.

В 1995—1998 гг. прирост цен на внутренних рынках составил
в Швейцарии 0,5%, в Германии 0,3%. Ставка банковского процента в
1997 г. доходила до 7%. Скидка на уторгование во внешнеторговой
практике фирм Германии составляла 10%.

1. Отличительные характеристики российских часов
«Чайка» от иностранных марок представлены в таблице. Кроме того,
в отличие от швейцарских часов они не снабжены дополнительным
блоком питания стоимостью 10% к цене.

Технические характеристики часов



Параметры Россия Швейцари
я

Германия Япония

Выдержка 
давления, Па 
Экономичнос
ть, баллов

1
0
0

3

1
0
0

3

1
5
0

2,
5

2
0
0

2

2. Курс рубля к иностранной валюте, зарегистрированный 
ЦБ России на дату составления конкурентного листа:

1 швейцарский франк — 12,4
1 немецкая марка — 10,2
100 японских иен — 14,4
3. Расходы  на  фрахт,  транзит,  страхование  по

внешнеторговым сделкам составляют 10% финансовых издержек
базисных условий поставок ФОБ.

4. Коэффициент  дисконтирования  составляет  0,821.
Задание.  1.  Определить  базисные  условия  поставки  часов
экспортерами Швейцарии, Германии, Японии.

2. Составить конкурентный лист и рассчитать экспортную
цену.
3. Определить ценовую стратегию российского ПО «Чайка».

Тема. Исполнение контрактов в ВЭД.

ТЕСТ

1.Признаками международной коммерческой сделки являются:
а) перемещение предмета сделки за границу страны-
продавца; б) совершение платежа в иностранной валюте;
в) совершение сделки между сторонами разной 
национальности; г) совершение сделки между партнерами, 
предприятия которых

находятся в разных странах.
2. Согласно международным нормам международная коммерческая сделка 
может быть заключена:

а) устно,
б) письменно,
в) как письменно, так и устно.

3.Письменной формой международной коммерческой сделки согласно ме- 
ждународным нормам считается:

а) контракт,
б) переписка контрагентов,
в) предложение экспортера и ответ покупателя,

г) предложение экспортера и акцепт 
покупателя, д) запрос покупателя и оферта 
продавца. 4. Предложение продавца, направленное конкретному 

покупателю и содержащее срок для ответа, называется:



а) оферта,
б) акцепт,
в) твердая оферта, 
г) свободная 
оферта.

5.Продажа на зарубежном рынке товара, ранее купленного на другом 
рынке, без его переработки называется:

а) экспорт, 
б)  импорт, 
в) реэкспорт,
г) реимпорт.

6.Контракт со сроком поставки "немедленно" исполняется:
а) на следующий день после заключения контракта, 
б) в течение недели,
в) после извещения покупателя о готовности принять товар, 
г) в течение 14 рабочих дней с даты подписания контракта.

7. Какие оговорки по качеству используются во внешнеторговых
контрак- тах:

а) соответствие стандарту;
б)  соответствие
описанию;  в)
соответствие образцу;
г)  соответствие  мировым
стандартам; д) высший сорт;
е) такой, какой есть.

8.Базисные условия поставки в контракте определяют:
а) порядок перевозки товара,
б) распределение расходов по доставке товара 

между продавцом и покупателем,
в) степень риска сделки,
г) ответственность сторон за исполнение контракта, 
д) момент перехода риска с продавца на покупателя.

9.Какие способы фиксации цены используются в международных контра-
ктах купли-продажи:

а) твердая цена,
б) цена с последующей 
фиксацией, в) переменная цена,
г) подвижная цена, 
д) скользящая 
цена,
е) кумулятивная цена.

10.Споры по внешнеторговым контрактам обычно рассматриваются:
а) в местном суде ответчика;
б) в специализированном арбитраже;
в) в специализированном арбитраже по месту 

подписания контракта;
г) арбитражным судом, указанным сторонами контракта.

11. Какие обстоятельства могут считаться форс-мажорными:
а) любые стихийные бедствия;
б) любые правительственные меры регулирования 

международной торговли;
в) обязательства чрезвычайного характера, которые стороны не 

могли предвидеть;
г) обстоятельства, препятствующие исполнению контракта.

12.Понятие "договорная территория" в посредническом соглашении
представляет собой:

а) территорию, на которой расположено предприятие 
посредника; б) территорию, на которой посредник реализует 
товары

экспортера;
в) территорию, на которой экспортер самостоятельно 

реализует свою продукцию.

13.Оговорка об "исключительном праве" в посредническом 
соглашении означает, что:

а) экспортер имеет исключительные права на реализацию 
своей продукции;

б) посредник получает исключительное право на 
реализацию продукции экспортера;

в) посреднику предоставляется исключительное право выбирать 
продукцию экспортера.

14.По договору консигнации товары экспортера до их реализации — 
продажи конечному потребителю — находятся:

а) на складе экспортера в стране
экспорта;  б) на складе посредника в

стране импорта;  в) на складе экспортера в



стране импорта; г) на складе посредника
в третьей стране.

15.Товары экспортера, не реализованные консигнатором в течение
срока консигнации:

а) возвращаются экспортеру; 
б) покупаются консигнатором;
в) списываются и уничтожаются;
г) могут быть использованы по любому другому 
назначению; д) либо возвращаются экспортеру, либо 
приобретаются

посредником.
16.Посредник, заключивший с экспортером соглашение о предоставлении 
права на продажу, продает товары экспортера:

а) от имени экспортера и за свой 
счет; б) от своего имени и за свой 
счет;
в) от своего имени и за счет экспортера;
г) от имени экспортера и за счет экспортера,

17. В международной торговле понятие платежа наличными
предполагает, что:

а) покупатель передает продавцу банкноты после заключения 
контракта;

б) покупатель оплачивает по кредитной карте в момент 
получения товара;

в) платеж осуществляется до поставки товара;
г) между поставкой товара и оплатой нет большого разрыва во

времени;
д) между поставкой товара и оплатой существует 

значительный разрыв во времени.

18.В сделке финансируемого лизинга участвуют:
а) арендатор и производитель арендуемого оборудования; 
б) арендатор и лизинговая компания;
в) производитель арендуемого оборудования и лизинговая 

компания;
г) арендатор, лизинговая компания и производитель 

арендуемого оборудования.

19.На международных товарных биржах заключаются сделки:

а) на стандартизированные товары, промышленное сырье и 
сельскохозяйственную продукцию;

б) промышленное оборудование;
в) сырьевые товары с индивидуальными свойствами.

20.Для установления контрактных цен в международных коммерческих
сделках используются:

а) внутренние цены производителя; 
б) биржевые котировки;
в) публикации в деловой прессе; 
г) прейскуранты и ценники;
д) цены ведущих мировых экспортеров;
е) справочные цены мировых товарных рынков; 
ж) расчетные цены таможенных органов.

Задача 9.
Немецкая фирма планирует экспортировать кухонный 

микропроцессор в США на условиях ФОБ Гамбург. В результате 
изучения американского товарного рынка были получены 
следующие данные:

• розничная цена продажи аналогичного товара 
потребителю на внутреннем рынке США — 400 долл., включая
налог с продаж, который составил 8,25% от розничной цены

• наценка импортера — 100% от объема продажи фирмы
• наценка оптовика — 30% от объема продаж импортера
• наценка розничного торговца — 100% от объема

продажи оптовика
• таможенный сбор — 9% от ФОБ
• стоимость получения груза с таможни и складирование

по прибытии — 3% от СИФ
• стоимость накладных расходов (фрахт, транзит,

страхование) — 15% от ФОБ.
Рассчитать цену предложения ФОБ Гамбург.

Разработать возможные ценовые варианты предложения для
фирмы.
Тема. Определение условий поставки во внешнеторговых 
контрактах..

ТЕСТ 1



1.При  базисном  условии  DЕQ  морская  транспортировка
осуществляется: а. на риск и за счет продавца;
б. на риск продавца, но за счет покупателя;
в. на риск покупателя, но за счет продавца;
г. на риск и за счет покупателя.

2. Базисное условие FСА предполагает сдачу товара:
а. в порту отправления;
б. в порту назначения;
в. первому перевозчику в поименованном пункте;
г. экспедитору в поименованном пункте

отправления.

3.При базисном условии СFR морская транспортировка осуществляется:
а. на риск и за счет продавца;
б. на риск продавца, но за счет покупателя;
в. на риск покупателя, но за счет продавца;
г. на риск и за счет покупателя.

4. При базисном условии СРТ обязательства продавца по
поставке товара считаются выполненными:

а. при пересечении грузом поручней судна в порту 
погрузки;

б. при пересечении грузом поручней судна в порту 
выгрузки;

в. при передаче груза первому перевозчику;
г. после выгрузки с транспортного средства в

поименованном пункте назначения.

5. Базисные условия СIF предполагают, что обязанность
обеспечения транспортировки до порта назначения лежит:

а.    на продавце товара;
б. на покупателе товара;
в.  в  зависимости  от  договоренности  между

продавцом и покупателем.
6.При  базисном  условии  FАС  морская  транспортировка

осуществляется: а. на риск и за счет продавца;
б. на риск продавца, но за счет покупателя;
в. на риск покупателя, но за счет продавца;
г. на риск и за счет покупателя.

7. При заключении контракта на условиях СIР обязанности продавца по
поставке считаются выполненными:

а. при передаче товара первому перевозчику;
б.  в  момент  прибытия  товара  к  месту  назначения,

указанному в контракте;
в.  при  передаче  товара  экспедиторской  компании  в

пункте отправления.

8. При базисном условии DES продавец обязан предоставить товар в
распоряжение покупателя:

а.  на борту судна в пункте назначения; б.
на борту судна в пункте отправления;

9.Базисное условие DDР предполагает
использование: а. железнодорожного
транспорта;  б.  любого  вида
транспорта;
в. автомобильного транспорта.

10. При закупке импортных товаров у российского покупателя
возникают  издержки по транспортировке за границей при базисных
условиях:

а. FAS;
б.  DAF  граница  страны  продавца,  не   имеющей

общей границы с Россией;

в. CIF или СFR; 
г. DES.

11. При экспорте товара из России на условиях DDP транспортировку по 
иностранной территории оплачивает:



а. российский экспортер;
б. иностранный покупатель;
в.   расходы делятся между экспортером и

импортером в определенной пропорции.

12. На условиях FСА, где поименованным пунктом является аэропорт, 
ответственность продавца заканчивается:

а. при передаче груза воздушному перевозчику в 
аэропорту отправления;

б. при погрузке товара на воздушное транспортное 
средство;

в. при получении товара покупателем в аэропорту 
назначения.

13.При поставке товара на условиях ЕХW ввозную таможенную 
пошлину оплачивает:

а. экспортер товара; 
б. импортер товара.

Задача 10.
Между  немецкой  фирмой  и  российским  покупателем

заключен  контракт  на  поставку  соевого  масла  в  Россию  на
условиях  EXW  Берлин  (Центральный  склад  масла).
Транспортные  условия,  согласованные  в  контракте
предусматривали,  что  поставка  товара  производится  в
соответствии с  инструкциями,  которые покупатель  передает  по
факсу продавцу не позднее 14 дней до начала поставки. Кроме
того,  погрузка  товара  должна  осуществляться  в   чистые
цистерны,  которые  предоставляет  покупатель.  Товар  был
подготовлен к отправке в согласованный срок. Но поставка не

была  осуществлена  из-за  отсутствия  пригодных  к  перевозке
масла  цистерн  по  вине  покупателей.  Есть  ли  в  этой  ситуации
основания для преждевременного перехода рисков и расходов с
продавца на покупателя?

Задача 11.
Российский  продавец  должен  был  поставить  товар  из

Санкт-Петербурга  в  Роттердам  на  условиях  CIF  в  течение  6
месяцев  с  даты  открытия  аккредитива.  В  ответ  на  просьбу
продавца об открытии аккредитива покупатель заявил об отказе
от  контракта,  так  как  он  больше  не  нуждается  в  товаре.
Российский  продавец  потребовал  от  покупателя  возмещения
расходов по транспортировке товара в порт отгрузки, хранению
его в порту отгрузки и убытков в виде упущенной выгоды. На
возмещение каких издержек продавец в действительности имеет
право и на основании чего?

Задача 12.
При заключении контракта на поставку оборудования из

Милана  на  условиях  DDU  ст.  Новаи  (Инкотермс  -2000)
покупатель настаивал на включении в его условия положений о
том, что право собственности на товар переходит с продавца на
покупателя  в  момент  передачи  товара  первому  перевозчику.
Является  ли  требования  покупателя  правомерным?  Каковы
возможные варианты решения данной ситуации?

Задача 13.
Заключен контракт на  поставку партии электроприборов

из Лондона в Москву на базисе поставки « CPT склад

получателя”.  Каким  видом  транспорта  может  осуществляться
доставка  груза  по  этому  контракту?  Какими  критериями  Вы

руководствовались  при  принятии решения?  Когда  риск  случайной
гибели или повреждени товара перейдет с продавца на покупателя?



Задача 14.
Немецкая  машиностроительная  фирма  из  Гамбурга

осуществляет  поставку  10  станков  общей  массой  10,8  т  и
объемом около  25 м3 на  условиях CIF в  Калькутту. Стоимость
поставляемого  оборудования  600  тыс.  DM.  Экспедиторской
службой  предложены  следующие  варианты  возможных
транспортных расходов:

• морской фрахт Гамбург — Калькутта, включая страховку
и накладные расходы 25719 DM. Продолжительность поставки —
24 дня.

• воздушный  фрахт  Гамбург  —  Калькутта,  включая
страховку и накладные расходы 62111 DM. Продолжительность
— 2 дня.

• комбинированная транспортировка железнодорожный —
морской транспорт через Брест, включая страховку и накладные
расходы 21311 DM. Продолжительность — 38 дней.

Задание.  1.  Определить способ транспортировки станков
исходя из собственно транспортных расходов.

2. Продумать варианты решения с учетом влияния ставки
кредита в размере 0,12%.

3. Назвать  совокупность  дополнительных  факторов,
оказывающих  влияние  на  выбор  способа  доставки  машинно-
технического оборудования.

Решение
1. Наименьшие транспортные расходы имеют место при 

комбинированном варианте транспортировки.

2. При поставке на условиях CIF и условиях платежа
«оплата против документов» необходимо принять во внимание 
срок пребывания груза в пути.

Расходы на доставку с учетом процентной ставки
составят:

а) при использовании морского транспорта
6*106 * 12 * 24 = 48000DM

100 * 360
б) при воздушных перевозках
6*106 * 12 * 2 = 4000 DM

100 * 360
в) при комбинированной транспортировке
6*106 * 12     *     38 = 76000 DM

100 * 360
Таким  образом,  общие  расходы  при  различных  видах

транспортировки составят, DM:
морской вид: 25719 + 48000 = 73719;
воздушный вид: 62111 + 4000 = 66111;
комбинированный вид: 21311 + 76000 = 97311.
С  учетом  срока  транспортировки  и  кредиторской

процентной  ставки  минимальные  расходы  —  в  случае
использования воздушного транспорта.

3. Прочими факторами при выборе вида транспорта для 
обеспечения процесса внешнеторговых поставок могут быть:

• расписание и частота движения транспортного средства
• скорость движения транспортного средства
• накладные расходы при транспортировке
• степень гарантированности доставки
• приспособленность для перевозки определенного вида 

продукции
• вместимость транспортного средства
• срок хранения продукции

• степень повреждения продукции и упаковки в процессе
транспортировки.



Тема. Оценка конкурентоспособности продукции.

Задача 15.
Автомобилестроительная  фирма  стоит  перед

необходимостью  выбора  одного  из  трех  предложений
субпоставщиков,  поставляющих  комплектующие  изделия  —
амортизаторы.  Для  сопоставления  конкурирующих  моделей
амортизаторов выбрано 5 независимых параметров — цена, вес,
безопасность,  эстетический  вид,  надежность.  Значения
параметров для всех трех моделей приведены в таблице:

Параметры  конкурирующих  моделей  автомобильных
амортизаторов

Показатели Це
на,
до
лл.

В
е
с,
к
г

Безопасно
сть баллы

Эстетическ
ий вид, 
баллы

Надежнос
ть, баллы

Предел 20 1
0

— — 0,
7
5

значений
параметра

пара- 
Коэффицие
нт

8 3 9 4 6

весомости
параметра*

Модель 1 17,
56

9
,
7

8 4 0,
9
6

Модель 2 9,9
5

6
,
2

7 9 0,
8
1

Модель 3 14,
47

6
,
0

7 7 0,
9

* Определен экспертным способом

Оценить  конкурентоспособность  моделей  через  интег-
ральную оценку качества амортизаторов.



Тема. Расчет внешнеторговых цен.

Задача 16.
Немецкий импортер вина получает через торгового маклера

выгодное  предложение  на  поставку  25  000  л  марокканского
высококачественного  красного  вина,  разлитого  в  бочки,  по
общей  цене  14  500  долл.  с  учетом  назначенных  4%
комиссионных маклеру.

Марокканское вино подобного качества будет иметь спрос
на  немецком  рынке  при  условии  стоимости  одной  бутылки
вина ем- костью 0,7 л не более 2,5 DM. Кроме того, импортер
исчисляет  свои  будущие  расходы  с  учетом  затрат  на
содержание  собственного  склада  в  Гамбурге,  которые
составляют  2,3  тыс.  DM.  Одновременно  он  получает
предложение  от  экспедиционной  компании  по
транспортировке  вина  с  плантаций  до  склада  в  Гамбурге
включительно, стоимость которой составит 6518 DM. -

Через страховую компанию импортер получает еще одно пред-
ложение  на  заключение  договора  по  страхованию  с  выплатой
премии в размере 410 DM, которая складывается в зависимости
от арендной стоимости склада в Гамбурге.

Транспортные накладные расходы составляют 550 DM, сово-
купные расходы по таможенной очистке в Марокко и Германии
1200 DM. Прочие расходы, включая процедуру получения серти-
фиката качества, составят 400 DM.

На складе в Гамбурге естественные убытки составляют 400 л.
Кроме того, розлив вина в бутылки по 0,7 л, маркировка и упа-
ковка в картонные коробки по 6 бутылок предполагается на скла-
де в Гамбурге, что потребует дополнительных расходов в размере
10375 DM. В ходе этого процесса возникают потери в среднем
1,2% от общего количества.

Импортер калькулирует величину прибыли в размере 25% от
себестоимости, предоставляя своим оптовым покупателям 5%-

ную  скидку  за  количество,  скидку  «сконто»  2%,  среднюю
величину  кредиторской  ставки  14%.  Продолжительность
транспортировки до склада в Гамбурге составляет 14 дней, срок
от поступления вина до момента его готовности к продаже — 20
дней, срок хранения на складе — 36 дней.

Задание.  1.  Составьте  калькуляцию и рассчитайте  стоимость
продукта на складе в Гамбурге.

2. Составьте калькуляцию сбыта и рассчитайте стоимость бу-
тылки  вина  0,7  л,  при  которой  продукция  будет  пользоваться
спросом на немецком рынке.

Задача 17.
Южнокорейская  фирма  получила  предложение  от  аме-

риканской фирмы на изготовление рефрижератора с учетом ого-
ворки к цене в апреле 1999 г. В мае того же года контракт был
подписан.  Дата  поставки  01.01.2000.  Базисная  цена
рефрижератора составила 6 млн долл.

Калькуляция цены, млн долл.:
Прямые затраты .................. 2,4

В том числе:
на материалы ................. 2,0
на рабочую силу ................ 0,4
Прямые накладные расходы .......... 0,6
Переменные накладные расходы ....... 0,8
Итого прямых затрат ............... 3,8
Постоянные накладные расходы ...... 1,2
Полные затраты (себестоимость) ...... 5,0
Прибыль ..................... 1,0
Продажная цена .................. 6,0

Индексы цен на материалы и ставки заработной платы с 
апреля по декабрь 1999 г.



Месяц Индекс
ы

цен на
материалы

ставок по
зарплате

Апрель 101,4 101,2
Май 103,5 100,3
Июнь 105,8 100,1
Июль 105,9 106,3
Август 104,8 110,4
Сентябрь 110,3 103,5
Октябрь 101,2 105,8
Ноябрь 102,3 109,9
Декабрь 101,4 110,1

Рассчитать цену поставки на дату поставки.
Сформулировать запись статьи контракта «Цена».

Задача 18.
По условиям контракта предусматривается поставка на

условиях  расчета  в  кредит. Средний  срок  кредита  — 5  лет.

Кредит предоставляется на 85% стоимости поставки по ставке ЦБ
РФ  20%  годовых.  При  использовании  наличных  расчетов
предоставляется  скидка.  Сумма  сделки  предусматривается  в
размере 200 млн руб.

Задание. Определить размер снижения цены контракта при
переходе на условия наличных форм расчета.

Тема. Анализ эффективности внешнеторговых операций.

Задача 19.
Определить  результат  ВЭД  предприятия,  исходя  из

положения: выгодность экспорта продукции оценивается с точки
зрения  реализации  продукции  на  внешнем  рынке,  то  есть
получение  прибыли  за  счет  разницы  между  ценами  на
продукцию,  реализуемую  на  внешнем  рынке  за  доллары  и
ценами, по которым эту продукцию можно было бы продать на

внутреннем рынке за рубли. Расчеты целесообразно представить 
в виде таблицы:
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ИТОГО

Задача 19.



Организация  по  договору  купли-продажи  покупает  у
иностранного продавца товар по цене 700 долл за единицу. До
момента  получения  товара  от  ин.  Поставщика  организация  по
другому  договору  купли-продажи  с  российской  организацией
получает 100% аванса за этот же товар в сумме 10500 рублей за
единицу.  В  момент  заключения  договора  с  российским
покупателем курс ЦБ РФ 14 руб./долл, в момент фактического

получения права собственности на данный товар от иностранного
поставщика – 17руб./долл.  Определить как повлияло на  размер
фактической наценки изменение курса рубля к инвалюте.

Задача 21.
Российским  производителем  предусматривается  поставка

товара  на  сумму  10  тыс.  долл.  через  посредника  в  лице  ВЭО,
которое  помещает  экспортируемый  товар  на  свои  склады  с
последующей  их  реализацией  иностранному  покупателю.
Транспортные  расходы  по  доставке  товаров  от  порта  России  до
порта назначения составят 100 долл. Комиссионное вознаграждение
предусматривается  в  размере  10%  от  суммы  предполагаемой
сделки.  Часть  его  в  размере  50%  вместе  с  поступившей  на
транзитный  счет  валютной  выручкой  должна  быть  продана  в
качестве  обязательных  платежей  ЦБ  РФ,  а  оставшаяся  половина
экспортной выручки зачисляется на текущий валютный счет ВЭО с
целью дальнейшей реализации на торгах межбанковской валютной
биржи по рыночному курсу. Из суммы выручки-нетто 25% также
должны  быть  проданы  на  межбанковской  валютной  бирже  по
рыночному  курсу;  остальные  50%  суммы  выручки-нетго
перечисляются с текущего валютного счета ВЭО на текущий счет
экспортера-поставщика.

Задание.
Рассчитать размер комиссионного

Банковский процент
по дебиторской задолженности .......... 0,8

Следующие расходы связаны с исполнением экспортного требования:
Заработная плата бухгалтера в месяц............3,5 тыс. DM
Заработная плата вспомогательного
персонала в месяц  ...... 2 тыс. DM
Социальные выплаты ............................ 60%
Издержки на канцтовары................................3 тыс. DM
Аренда за 20 м2.................................280 DM /год -
Извещения об оплате (600 • 3 DM)................1,8 тыс. DM
Выдача справок (100 • 50 DM) в год .............5 тыс. DM •
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вознаграждения суммы экспортной выручки-нетто и брутто, 
объем выручки, предназначенной экспортеру-поставщику.

Задача 23.
Немецкий  экспортер  находится  в  стадии  принятия

решения о целесообразности продажи экспортных требований в
рамках  договора  о  факторинге.  Оборот  его  экспорта,  который
почти  исключительно  ориентирован  на  европейские  и
североамериканские страны, на протяжении последних трех лет
составлял  в  среднем  15  млн  DM,  средняя  дебиторская
задолженность  3,9  млн  DM.  Ограниченный  срок  платежа
согласно  «Общим  условиям  платежа»  контракта  составляет  60
дней, в то время как кредит поставщику составляет фактически
95 дней.

1. Дополнительная информация за последние три года:
Число импортеров................................. 800
Число счетов в год ........:..............................3000
Средняя сумма счета.................................5 тыс. DM
Средняя сумма невыплат, % от оборота .......... 0,4
Закупка товаров для поставки на экспорт..........8 млн. DM
Скидка «сконто» на закупку товаров .............. 3%

Судебные расходы в год..................................10 тыс. DM

Баланс экспортера перед факторингом, тыс. DM
Актив Пассив

Основные средства 300
0

Собственный капитал 
Заемный 
долгосрочный 
Обязательства за товар
Банковские 
обязательства 
среднесрочные 
краткосрочные

140
0

Запасы 140
0

175
0

Экспортные 180
0

требования 390
0

Ликвидные 
средства

10
0

90
0
255
0

Итого 840
0

Итого 840
0

2. Факторинговая компания предлагает экспортеру
следующие условия:

Стоимость услуги......................1% от суммы требования в год
Делькредере...............................0.,4% от купленных требований
Затраты на финансирование….....0,85% от рассматриваемого

требования
Снижение средней

дебиторской задолженности экспортера.........до 3,6 млн DM, на
300, тыс. DM

Рентабельность оборота при экспортной сделке составляет
6%.

Задание. 1. Провести сопоставление финансовых затрат в
случае  заключения  договора  о  факторинге  и  путем  прямой
поставки покупателю.

2. Определить,  насколько  изменятся  баланс  экспортера
при заключении договора о факторинге.

3. Вычислить показатель ROI (Return on Investment) перед
и после операции факторинга.

Решение
I. Фактическое предоставление кредита поставщику 

сокращает срок до 88 дней:

Дз*365/Оэ = 3600000 * 365/1500000 = 87,6 = 88 дней,

где Дз — дебиторская задолженность; Оэ

— объем экспорта;
365 — количество дней в году.

Если сохраняется условие срока платежа в 60 дней, то 
высвобождение капитала составляет:

Дз = Оэ * 60/365 = 1500000 * 60/365 = 2465753,42 DM



Дебиторская задолженность при сроке:
95 дней.........................................................3900000 DM
60 дней....................................................2465753,42 DM
Высвобождение капитала......................1434246,58 DM
II. Затраты в случае использования услуг факторинга, DM:

За услугу 1% от объема экспорта 15 млн DM..............150000
Делькреде 0,4% от 15 млн DM .................'......................60000
Финансовые расходы 0,85% за вычетом-10%..............275.400

Сумма.............................................................................485400
Без факторинга общие расходы составят, DM:

Оплата труда (13 окладов]....................................71500

Социальные выплаты (60%)..................................42900
Канцтовары...............................................................3000
Аренда.......................................................................5600

Извещения об оплате и выдача справок.........................6800
Судебные расходы...........................................................10000
Невыплаты (0,4% от оборота)........................................60000
Скидка «сконто» 3% от суммы закупки товаров.......240000
Экономия выплат по процентам краткосрочного 
банковского кредита на 1740000 DM путем
сокращения срока кредитования с 95 до 88 дней.......139200
Cумма экономии в год...................................................579000

При заключении договора факторинга — экономия 93600 DM.
III. Баланс после заключения договора факторинга, тыс.

DM:
Акт
ив

Пассив

Основные средства 3000 Собственный 1400
Запасы 
Требования
к

1400 Заемный 
Банковск
ие

1750

факторинговой обязательства:
компании 360 среднесрочные 900

Ликвидные средства 100 краткосрочные 810
Итого 4860 Итого 4860

Рентабельность собственного капитала повышается с 16,67
до 28,81%.

Собственный капитал *100 / Общий капитал = 1400000
*0100 / 8400000 = 16.67%

ROI = 1400000 / 4860000 * 600000 / 15000000 * 100 =
28,81%

Перед факторингом:
ROI = 600000 / 15000000 * 15000000 / 8400000 * 100 =

7,14%
После факторинга:

ROI  =  693600 / 15000000 * 1500 / ' 4860000 * 100 =
14,27%

Таким образом, использование услуг факторинга позволяет 
повысить оборачиваемость капитала, вдвое увеличить 



показатель и, следовательно, улучшить показатели хозяйственной
деятельности.

Задача 23.
Российская  судостроительная  компания  изготовила

грузовое судно.  После проведения необходимых экономических
расчетов она подготовила коммерческое предложение (оферту) по
продаже судна исходя из следующих расчетных составляющих:

Себестоимость изготовления, млн руб. 5,5
Капиталоемкость изготовления, млн руб. 6,6
Экспортная цена судна, млн долл. 46
Валютная выручка от использования
судна в качестве российского
внешнеторгового перевозчика, млн долл. 1,7
Валютные расходы
по эксплуатации судна, млн долл. ............ 0,6
Примечание. В расчетах использовать текущий валютный 

курс по продаже и покупке американского доллара.
Задание. Рассмотреть оптимальное решение исходя из 

возможности продажи судна на внутреннем рынке и зарубежной 
компании в случае экспорта, подтвердив его необходимыми 
расчетами.

Задача 24.
Предприятие-производитель  планирует  к  поставке  на

экспорт  бинокли  по  цене  20  долл.  за  штуку.  Себестоимость
производства  единицы  продукции  составляет  500  руб/шт.,  а
удельные капитальные вложения 1000 руб/шт. Затраты

внешнеторгового посредника составят 2 долл. с единицы
проданной продукции.

Задание.  Определить  эффективность  экспорта  1
тыс. штук биноклей для предприятия и посредника, если
оптовая  цена  на  внутреннем  рынке  составляет  1200
руб/шт.

Задача 25.
На  товар  А  предусмотрено  снижение  цены  в

размере 100 долл. Себестоимость единицы продукции при
прежней  цене  2,5  долл.  Размер  прибыли  от  продажи
единицы товара при такой цене составлял 200 долл. Доля
переменных затрат в себестоимости равна 0,8.

Задание. 1. Определить пределы увеличения объема
производства при условии сохранения прибыли.

1. Определить коэффициент эластичности
и  дать  объяснение  полученной
зависимости.

Задача26.
Условие.  Российский импортер заключает договор

на закупку оборудования стоимостью 350 млн руб. Перед
ним встает  вопрос  о  выборе условий расчета  и  способа
платежа.  Контрагент  предлагает  условия  наличных
расчетов, при которых возможно предоставление скидки в
размере 10% от стоимости контракта из расчета рыночной
ставки кредита 9% годовых и поставки в кредит по ставке
6,5% годовых на срок до 6 лет.
Задание.  Рассчитать,  какой  из  вариантов  закупки
оборудования  наиболее  выгоден  для  российского
импортера.
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